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3- Asesoria en la Formulacion del Plan de Negocios Fondo Emprender
Coworking Impulso.

En reunion de asesoria para formulacién del plan de negocios Fondo
Emprender, entre el emprendedor WILMAN ALEXANDER CORCHO
ARTEAGA, y SELENE ROMERO ZUNIGA, orientadora de emprendimiento
del Centro de Desarrollo Empresarial SBDC -SENA, se hizo la revision
del Proyecto Linea Crear Especial con la intension de postularlo a
convocatoria nacional multisectorial.

En la revision del proyecto Coworking Impulso se evidencié que la
iniciativa es pertinente y alineada al contexto territorial de Maicao,
destacandose por abordar problematicas como el desempleo, la
informalidad y las fallas en servicios bésicos. Su principal factor
diferenciador es la implementacion de energia solar, lo que fortalece su
viabilidad y continuidad operativa.

No obstante, se identificaron debilidades que afectan su evaluacion,
especialmente en la segmentacion de clientes (item 1), la claridad de la
propuesta de valor y descripcién del proyecto (item 4), la estructuracion
de los servicios (item 5) y la coherencia entre proceso técnico y
capacidad instalada (item 6).

Como acciones de mejora, se orienté redefinir el cliente objetivo
priorizando un segmento principal y dos secundarios, ajustar el anélisis
de competencia, estructurar una propuesta de valor clara 'y
diferenciada, organizar el portafolio de servicios y alinear la capacidad
instalada con la operacion real del negocio.

Durante la asesoria, se avanzo en la redefinicion de los segmentos de
clientes (emprendedores/freelancers, pymes y organizaciones), el
fortalecimiento del problema o necesidad, y la reestructuracién de la
descripcion del proyecto y su propuesta de valor, destacando el
enfoque en espacios de trabajo flexibles con respaldo energético solar.
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